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FUNDAMENTOS Y PRACTICA DE INSTALACION

INTRODUCCION AL
CURSO:

Bienvenida y presentacion de
los instructores

@ Objetivos del curso

@ Importancia y beneficios de la
energia solar

FUNDAMENTOS DE
ENERGIA SOLAR:

@ Conceptos basicos
de energia solar

@ Tipos de sistemas solares

(fotovoltaicos y térmicos) \

@ Componentes de un sistema solar (paneles,
inversores, baterias, controladores de carga)

PRACTICA-INSTALACION
DE PANELES SOLARES:

@ Preparacion del sitio

@ Herramientas necesarias

@ Montaje y fijacidon de paneles
solares en estructuras
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FUNDAMENTOS Y PRACTICA DE INSTALACION

PRACTICA-CABLEADO Y
CONEXIONES ELECTRICAS:

@ Conexidn de paneles en serie
y paralelo

@ Consideraciones de seguridad
eléctrica

@ Uso de multimetros y otras
herramientas de medicidn

PRACTICA-INSTALACION DE
INVERSORES Y BATERIAS:

@ Tipo de inversores
(microinversores y string inverters)

@ Conexidn de inversores y
baterias

Configuracién inicial y pruebas de \

: funcionamiento

ESTRATEGIAS DE VENTA DE
ENERGIA SOLAR: PARTE 1

@ Mercado y demanda de

energia solar

@ Beneficios econdmicos y
ambientales

@ Enfoques de venta y presentacidn
a clientes
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OPTIMIZACION Y ESTRATEGIAS DE VENTA

PRACTICA-MANTENIMIENTO
DE SISTEMOS SOLARES:

@ Monitoreo y rendimiento

@ Mantenimiento preventivo y
correctivo

@ Solucién de problemas
comunes

PRACTICA-INSTALACION DE
CONTROLADORES DE CARGA:

@ Tipos de controladores de carga

@ Conexion y configuracion

@ Importancia en sistemas con 6\
baterias '

PRACTICA-INTEGRACION DE
SISTEMAS Y GESTION ENERGETICA:

@ Integracion de diferentes
componentes del sistema

@ Gestidn de energia para
maximizar eficiencia

@ Casos practicos y estudios de
Casos
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OPTIMIZACION Y ESTRATEGIAS DE VENTA

ESTRATEGIAS DE VENTA DE
ENERGIA SOLAR: PARTE 2

@ Técnica avanzada de ventas

@ Marketing y promocidn de
servicios de energia solar

@ Construccidn de propuestas y
presentaciones efectivas

DESARROLLO DE HABILIDADES
DE COMUNICACION:

Comunicacion efectiva con

clientes

Resolucidn de objeciones
@ y negaciones

@ Estrategias para fidelizacién de
clientes

EVALUACION Y
CONCLUSION DEL CURSO:
Evaluacidn practica y
@ tedrica

@ Feedback y
retroalimentacion

@ Certificacién y despedida



